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Venda de combustiveis volta a crescer apos
o pior momento durante a pandemia, mas
a estrada da recuperacao ainda € longa.
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O SINDIPOSTOS-ES JURIDICO. A pandemia ENTREVISTA. Revendedores
possui varios canais de trouxe mudancas nas com 40 anos de trajetdria
comunicac¢ado. Conheca todos relagdes entre patrdes e contam um pouco de sua

e mantenha-se atualizado. empregados. histéria.
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Editorial

O Sindipostos-ES comega um
novo momento em sua comunica-
¢ao, com o lancamento da Revista
da Revenda. Trata-se de um veicu-
lo criado para tratar de assuntos
importantes ligados a revenda de
combustiveis do Espirito Santo.

Na primeira edi¢cdo, o impacto
da pandemia do novo coronavirus
em diversos aspectos do nosso tra-
balho é o tema recorrente: na area
juridica, de seguranga, econémica,
entre outras.

E a sua participacao é funda-
mental. Tem alguma sugestdo de
tema para tratarmos nas préximas
edi¢cdes? Entdo entre em contato
com a gente, por meio do e-mail
sindipostos@sindipostos-es.com.br.

Aproveita a leitura!
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Cautela e unido sdo os
caminhos para enfrentarmos
a pandemia

Vivemos um momento inédito na historia. A pandemia do novo Co-
ronavirus atingiu a economia mundial como um todo e trouxe impactos
graves a nos revendedores de combustiveis. Nossas vendas cairam pela
metade, na média, mas ha situacdes em que a reducao passa dos 60%,
segundo pesquisa realizada com associados. A pergunta que todos os fa-
zemos €: como sair dessa situagao?

O Sindipostos-ES esta ainda mais atuante em meio a pandemia. Uma
dessas acdes foi a realizacdo de uma pesquisa junto aos associados. Afinal,
€ preciso conhecer os desafios enfrentados para direcionar o trabalho.

O momento € de cautela na gestao dos negocios. Precisamos ser ageis
na reducao dos custos, em meio a vendas menores, para mantermos o
equilibrio financeiro. Ou podemos colocar nossa empresa em risco.

Vivemos uma situacao conjuntural. As pessoas estao circulando me-
nos, estdao consumindo menos e, com isso, a demanda por NOSSOS pPro-
dutos caiu muito. Na verdade, a demanda caiu para todo o comércio. A
economia do Pais parou.

Mas vai passar! Até |3, precisamos fazer a nossa parte. E estarmos uni-

dos para passarmos por mais essa crise.




Combustivel brasileiro com qualidade de
EUA e Europa

Revendedores vao ao Cade por

preco do biodiesel

Leildo da ANP negocia 72,75 milhdes
de litros de biodiesel

No 732 leildo de biodiesel comple-
mentar da Agéncia Nacional do Pe-
troleo, Gas Natural e Biocombustiveis
(ANP) foram arrematados 72,75 mil
litros do biocombustivel para atendi-
mento a mistura obrigatdria no pais,
informou a agéncia, em nota. Ndo
houve arremates para mistura volun-
taria, segundo matéria publicada pelo
jornal Valor Econémico.

O preco médio de negociacao foi
de RS 4,578 por litro, sem considerar
a margem da adquirente, e o valor

total negociado atingiu o patamar de

SINDIPOSTOS

A partir deste més, o Brasil pas-
sa a produzir gasolina com a qua-
lidade semelhante a vendida nos

Estados Unidos e na Europa.

Segundo a diretora de Refino
e Gas da Petrobras, Anelise Lara,
a producdo seguira novas espe-
cificacdes nas refinarias da com-

panhia ja no segundo semestre.

A escalada do preco do biodiesel
nos ultimos meses comeca a gerar
diversos questionamentos sobre o
modelo de leildes promovidos pela
ANP (Agéncia Nacional do Petroleo,
Gas e Biocombustiveis) e sera levada
ao Cade (Conselho Administrativo

de Defesa Econdmica) pelos pos-

tos de gasolina, que reclamam de
concentracao do mercado e pedem
abertura das importacdes.

RS 333 milhdes, refletindo um agio
médio de 4,84% quando comparado
com a média ponderada dos “precos
maximos de referéncia” regionais, de
RS 4,367 por litro.

ANP autoriza BR avender gas natural

A BR Distribuidora informou que
a Agéncia Nacional do Petroleo, Gas
(ANP)
autorizou em junho a atividade de

Natural e Biocombustiveis
comercializacdo de gas natural em
todo o territorio nacional.

A autorizacdo ja esta em vigor. A
BR argumenta que a comercializa-

cao de gas natural esta alinhada ao

Entre outras vantagens, explicou
Anelise, a nova gasolina vai ga-
rantir melhor desempenho dos
motores dos automoveis e redu-

¢ao do consumo.

O preco do litro, contudo, sera
um pouco mais caro, de acordo
com a executiva, o que sera com-

pensado pelo menor consumo.

O cenario gerou um embate pu-
blico em que postos e distribuidoras
relatam dificuldades de conseguir
adquirir o produto, enquanto pro-
dutores de biodiesel acusam o setor
de combustiveis de propagar analises
equivocadas e prestar desservicos
ao consumidor.

O biodiesel representa atualmente
12% da composicao do diesel vendi-
do pelos postos.

seu plano estratégico.

A companhia esta atenta as opor-
tunidades que serdo geradas pela
abertura desse mercado. Esse mo-
vimento esta alinhado a gestdo de
portfolio, que é uma das dez iniciati-
vas anunciadas pela companhia, logo
apos a sua privatizacao”, diza empresa.

A empresa diz que esse € apenas
um passo de “muitos necessarios para
viabilizar a efetiva atuagdo como co-
mercializador de gas”, entre os quais
destacam-se a regulamentacao da fi-
gura do consumidor livre nos estados
e definicdes regulatorias acerca do

acesso aos gasodutos de transporte.
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Revenda comeca a ver a
retomada das vendas

Apos meses de quedas bruscas em fun¢do da pandemia do novo coronavirus, as vendas
de combustivel voltam a crescer novamente. Analise é de que o pior momento ja passou

Apos sofrer com o0s impac-
tos econdmicos da pandemia do
Nnovo coronavirus, o pior momen-
to passou. A retomada das vendas
ja comecou e a perspectiva € que
no fim do ano as vendas voltem ao
patamar em que estavam no fim
de 2019.

A retomada de algumas ati-
vidades fez com que as pessoas
voltassem a circular e, com isso, a
retomada das vendas comec¢ou, ao
menos nos combustiveis. Ja passa-
mos pelo pior momento”, afirma o
vice-presidente do Sindipostos-ES,
Dirceu Oliveira Filho.

Proprietario da Rede Serralin-
da de Postos, Rafael Garcia espera
que 2021 seja um ano de retomada.
“Tudo o que esta acontecendo pa-
rou uma série de projetos, mas eles
estdo prontos para sair. Talvez ndo
este ano, mas em 2021, deveremos
ter um crescimento. E uma grande
demanda para atender”.

O golpe na revenda foi duro.
Pesquisa realizada pelo Sindipos-
tos-ES em junho, revelou que as
vendas de combustivel cairam en-
tre 31% e 40%. O momento inédito
e dificil trouxe uma série de novos
desafios para o sindicato.

“‘Foi um grande baque. Nosso
principal desafio nesse periodo tem
sido a falta de um interlocutor junto
ao Governo do Estado. Ndo parti-
cipamos da tomada das decisées.
Soubemos das medidas adotadas
pela imprensa”, conta Dirceu.

Ele lembra ainda que a pande-
mia ndo foi o unico fator que im-
pactou a venda de combustiveis.
No inicio do ano, a forte queda no
preco do barril de petroleo alterou
os resultados. Por isso, apesar da
retomada das vendas, € preciso es-
tar atento aos resultados, que ainda
nao voltaram aos mesmos niveis de

SINDIPOSTOSES
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antes da pandemia.

Apesar do otimismo, Rafael lem-
bra que é preciso adequar as expec-
tativas e rever estruturas de custos.

Rafael Garcia

Posto da Rede Serralinda

o
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Desafio a mais para o empresario

O momento enfrentado pela re-
venda é desafiador, principalmente
por se tratar de uma doenca des-
conhecida, sem cura nem vacina.
Para Rafael Garcia, € preciso apren-
der a conviver com a doenca, lem-
brando sempre dos cuidados com
a seguranca de todos.

Com um desafio dessa propor-
cao pela frente, foi preciso poder
de adaptacdo:

‘Fizemos varias adequacbes a
nossa forma de trabalho, com deli-
very de alimentos, servico de busca
e entrega de carros para troca de
Oleo e lavagem, contratamos um
estagidrio para nos apoiar, contra-
tamos uma consultora na area de
culindria para nos apoiar nessa area
de alimentacdo”, conta Rafael, que
viu como resultado disso um cres-
cimento nas vendas de alimenta-
¢do e no lava-jato.

Ele lembra ainda da importan-

\JUDE PROJETOS $
AU F i com et .70

cia de estar atento ao grande fluxo
de informacdes em um momen-
to como esse em que a legislagdo
acompanha as transformacdes do
momento. “E preciso buscar infor-
macgdo diariamente, até para nao
cometer nenhum erro ao tomar de-
cisées”, completa Rafael.

Entre essas decisdes tomadas
por ele, esta o apoio a comunidade
que cerca os postos da rede, atra-
vés da coleta e doagao de cestas
basicas e mascaras.

"
Precisamos ter

consciéncia do nosso
papel social. O posto nao
pode ser um local em que
as pessoas vao apenas
para abastecer, mas que
a pessoa tem seguranga,
com sua familia. E parte
da comunidade em que
esta inserido”.
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Comunicacdo rapida e eficaz é

prioridade para a diretoria

A velocidade das mudancas
também trouxe muitos desafios
para o trabalho do sindicato. Era
preciso manter o associado infor-
mado sobre as decisdes que surgi-
ram de todas as esferas.

‘Foram muitas medidas, tan-

to estaduais quanto municipais.

Restricdo a venda de bebidas
aumenta os desafios

No caso da revenda capixaba,
outro fator tornou o momento da
pandemia mais dificil economica-
mente: a dura restricdo a venda de
bebidas alcoolicas pelas lojas de
conveniéncia imposta por decreto
do Governo do Estado. Atualmen-
te, os postos tém autorizacao para
vender de segunda a sexta-feira, de
meio-dia as 18 horas.

"As restricbes a venda de bebi-
das foram um golpe muito duro.
As lojas de conveniéncia eram im-
portantes para compensar a queda
das vendas de combustivel”, afirma
Dirceu, que lembra das dificuldades
que os postos ja enfrentaram até o
momento. “Conseguimos absorver
quase todos os impactos, houve
poucos casos de demissdo até o

Muitas vezes precisamos intervir
junto a prefeituras para alterar re-
solu¢gbes que iam contra normas
que precisamos seguir’, conta
Dirceu.

Além disso, era importante fa-
zer com que as informacgdes che-
gassem aos proprietarios dos ne-
gocios. Por isso, todas as listas de

contatos foram atualizadas.

momento e ja estamos esgotando
outros recursos como antecipagdo
de férias e suspensdo de contratos
de trabalho. Sem essas vendas, vai
ficar mais dificil”.

A diretoria do Sindipostos-ES ja
realizou reunides com deputados e
secretarios de Estado em que dei-
Xou claro o quanto o tratamento
dado aos postos é desigual, pois a
venda de bebidas é feita sem restri-
¢Oes em outros estabelecimentos,
como padarias e supermercados.

Ele acredita que o cenario sera
revertido com o tempo. “O sindi-
cato vai continuar a trabalhar para
reverter essa situacao”. (6]
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Agoes do Sindipostos

O Sindipostos-ES segue com o trabalho para fortalecer o nosso setor. Nas ultimas semanas, o foco
foi reverter a proibicdo da venda de bebidas alcoolicas pelas lojas de conveniéncia, nos fins de se-

mana e feriados. Atualmente, a venda so esta liberada em dias Uteis, de meio-dia as 18 horas.

Acoes para tentar reverter
as limitacoes avenda de be-
bidas alcéolicas pelas lojas
de conveniéncia

v Reunides com Secretdrios do
Desenvolvimento e Secretario do

Estadual de Desenvolvimento do
ES, Marcos Kneip Navarro, ao Se-
cretario da Saude, Nésio Fernandes
e ao Governo do Estado.

v Impetragcdo de Mandado de Se-
gurancga.

Ipiranga Produtos de Petrdleo S.A,
BR Distribuidora, Raizen Combus-
tiveis, Alesat Combustiveis e Atlan-
tica Produtos de Petroleo. Motivo:
Expectativa de medidas de apoio
ao revendedor, impactado pela

pandemia do novo Coronavirus.

Estado do Governo.
Outras acoes realizadas: v Envio de oficio a BR Distribuidora.
v Envio de oficio ao deputado Jo- Motivo: Retencao de produtos nas

sias Mario Da Vitoria, ao secretario v Envio de oficio as distribuidoras  Vésperas do reajuste de preco.
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Venda diretade etanol deve ser vista com cautela

Na opinido do diretor de Comunicacdo do Sindipostos-ES, Maxwel Nunes Paula, para que a
medida seja realmente vantajosa, ela devera estar disponivel para todos os revendedores

Uma série de transformacdes
estd em curso no setor da revenda
de combustiveis. Talvez a que esteja
em estado mais adiantado € a pos-
sibilidade da venda direta de etanol
pelas usinas para os postos, elimi-
nando assim a distribuidora como
intermediaria. A mudanca ainda di-
vide o setor e precisa ser vista com
cautela, de acordo com o diretor de
Comunicacdao do Sindipostos-ES,
Maxwel Nunes Paula.

“Ha fatores que precisam ser le-
vados em consideracdo como, por
exemplo, a permissao para todos os
postos, bandeirados e sem bandeira,
poderem ter acesso direto ao pro-
dutor. No atual modelo, somente
postos bandeira branca terdo aces-
SO a compra direta da usina, isso no
estado representa 33%. Para que a
venda direta seja estendida a todos
€ inevitavel que haja a revogacao da
Tutela do Embandeiramento e da
Regulagcdo e Regulamentacdo dos
Contratos de Exclusividade, pelo
Poder Publico”, explica.

Para Maxwel, se a venda dire-
ta estiver disponivel para todos os
postos, trata-se de uma medida
vantajosa, por uma série de fatores:

v Reducdo dos custos de frete
de postos que estao entre a area
de producao de etanol e a base de
distribuicao;

v Eliminacdo do duplo markup,
ou seja, ter embutido nos custos a
margem da usina e da distribuidora;

v Reducdo das perdas de com-

bustivel decorrentes do processo de
carregamento e descarregamento
entre tanques de usinas e bases e 0s
caminhdes que fazem o transporte;

Além disso, ha vantagens que de-
penderao das usinas e da demanda
por combustiveis, como a elevacao
do volume produzido de etanol hi-
dratado, que as vezes é mais barato
e mais limpo que a gasolina comum;
reabertura das usinas, o que pode
gerar aumento de arrecadacao e ge-
racao de empregos; € maior pressao
sobre as distribuidoras para que abai-
Xem Seus pregos.

A venda direta, no entanto, nao
significa o fim da venda pelas dis-
tribuidoras. Trata-se de mais uma
opcao para o revendedor. “Sera o
mercado quem definira se esta ven-
da direta sera ou nao vantajosa aos
postos. Ou seja, dependera do preco
e margem praticados pelas usinas e
pelas distribuidoras e dos custos lo-
gisticos existentes nessas duas for-
mas de aquisicao. Por isso, a venda
direta podera gerar pressao compe-
titivas as distribuidoras dominantes”,
explica Maxwel.

Para analistas, logistica pode
ser um entrave

Alguns analistas alertam que ques-
tdes ligadas a logistica podem ser um
entrave a venda direta, pois usinas e
revendedores nao teriam condicdes
de armazenar etanol. Para Maxwel,
trata-se de uma questao de mercado,
que dependera de cada usina.

a“
Considerando a regra

de livre iniciativa e livre
mercado, se a usina
entender que os custos
inerentes a adaptagao
de suas infraestruturas
operacionais nao
compensar a
comercializagdo direta
do etanol, ndo o farao,
continuando a vender
seus produtos as
distribuidoras”.

Maxwel Nunes Paula, Diretor de

Comunicagao do Sindipostos-ES

Além disso, ele lembra que
a Agéncia Nacional do Petroleo
(ANP) ja possui uma regra de que
obriga as usinas a terem uma in-
fraestrutura de armazenamen-
to de etanol anidro de 25% da
produgao do ano anterior, a nao
ser que a usina possua contrato
de fornecimento. Logo, algumas
usinas ja possuem parte dessa in-
fraestrutura.

Para o Espirito Santo, a locali-
zagao pode facilitar as questdes
logisticas. Para o diretor de Co-
municacao do Sindipostos-ES, um
raio economicamente viavel teria
entre 200 e 300km e a Grande Vi-
toria, por exemplo esta em média
a 300 km das divisas com Rio de
Janeiro e Bahia. Logo, os postos
dentro desse raio se beneficiariam
da venda direta.

SINDIPOSTOS



Atenciosamente,
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Revendedor, conhega todas as formas de se
comunicar com o Sindipostos-ES

O Sindipostos-ES tem uma sé-
rie de canais de comunicacdo para
manter seus associados atualiza-
dos sobre o cenario da revenda de
combustiveis no Espirito Santo e
em todo o Pais. Além disso, ha for-
mas de entrar em contato com o
sindicato. Vocé conhece todas?

No dia a dia, a lista de transmis-
sdo via Whatsapp € a principal fonte
de informacdes para o associado,

como circulares e comunicados,
entre outros. Para participar, bas-
ta cadastrar o numero (27) 99768-
3724 nos contatos do celular. E
importante deixar claro que ndo se
trata de um grupo, € apenas a forma
mais pratica dos associados recebe-
rem informacdes atualizadas e im-

portantes para seu trabalho.

Caso o associado precise fazer
contato com o sindicato, ha mais
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MULTIPLLUS

CONSULTORIA E CORRETAGEM DE SEGUROS

de uma possibilidade:

(27) 3322-0104 e (27) 99768-3724

sindipostos@sindipostos-es.com.br

adma@sindipostos-es.com.br

Além disso, todas as informacdes di-
vulgadas pelo sindicato estao disponiveis
no site www.sindipostos-es.com.br. Cir-
culares, comunicados, além de noti-
cias relevantes para o revendedor. €
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Financiamentos

Plano de
Saude

Seguro
Empresarial

Seguro de
Vida Coletivo

Plano Seguro
Odontolégico Automotivo

Seguro de Transportes
de Combustiveis e
Riscos Ambientais

(27) 3024-1511| (27) 98177-1889 | (27) 99972-3078
poletti@multipllus.net.br
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Relagoes trabalhistas mudam na pandemia

Medidas que permitem reducdo de jornadas e salarios, além de suspensdo dos contratos de

trabalho, sGo as mais relevantes

Advogada Patricia Pena da Motta Leal, socia do Motta Leal Advogados

As relagdes trabalhistas, noto-
riamente, sofreram grandes impac-
tos em decorréncia da pandemia
do Novo Coronavirus. As mudan-
cas transitorias mais relevantes se
encontram na Lei n2 14.020/2020,
oriunda da Medida Provisoria n® 936,
que trata das possibilidades de sus-
pensao dos contratos de trabalho e
de reducao de jornadas e salarios.

Segundo a advogada Patricia
Pena da Motta Leal, socia do es-
critério Motta Leal & Advogados
Associados, que presta assessoria
juridica ao Sindipostos, as medidas
previstas na Lei n?14.020/2020 néo
serdo definitivas, pois foram criadas
para contribuir com o enfrenta-
mento da crise decorrente da pan-
demia do Coronavirus. A advogada
destacou que o revendedor deve
estar especialmente atento as obri-
gacdes previstas na lei, como a ga-

rantia provisdria a0 emprego para

0S que pactuaram a suspensao de
contrato ou reducao de jornada de
trabalho e salario; além dos prazos
para comunicacao ao Ministério da

Economia dos acordos realizados.

“Também é importante
que o associado tenha
conhecimento das regras
e orientagdes para a
sadde e seguranga dos
empregados, previstas na
Portaria Conjunta n? 20,
que estabelece as medidas
a serem observadas
visando a prevengao,
controle e mitigagao dos
riscos de transmissao da
Covid-19”.

Patricia Pena da Motta Leal, Advogada

Para o futuro, a advogada acredi-
ta que o home office, alternativa que

foi propagada durante esse periodo

e utilizada por muitas empresas, tem
chances de se perpetuar nos casos
em que as atividades do empregado
forem compativeis com essa possi-
bilidade. Além disso, modalidades de
contrato estabelecidas pela reforma
trabalhista, como o contrato intermi-
tente e o contrato por tempo parcial,
podem ser boas alternativas para as

empresas se reestruturarem. (¢

SINDIPOSTOS
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Prevencao contra o novo Coronavirus deve
trazer algumas mudangas permanentes

A opinido é do médico do trabalho Anténio Gil Rangel, que atende ao Sindipostos-ES

A pandemia do novo Coronavi-
rus trouxe uma série de mudancas
para a vida de todos. Elas, é cla-
ro, chegaram aos postos de com-
bustiveis e devem ser definitivas. A
opinido € do Dr. Anténio Gil Ran-
gel, da Atlas Seguranca e Medicina
do Trabalho, empresa parceira do
Sindipostos-ES.

"A grande mudanc¢a que a pan-
demia trouxe foram de compor-

tamento, como o distanciamento

entre as pessoas, uso de mascaras, do protetor facial (face shield) e do dlcool em gel. Essas medidas, acredito que

serdo permanentes para os funcionarios dos postos e seus clientes”’, conta o médico.

A pandemia também trouxe novos servigos para os parceiros da Atlas. A clinica foi a pioneira no Espirito Santo

na realizacdo de consultas a distancia para funcionarios que estiverem com duvidas ou apresentarem sintomas

suspeitos de Covid-19. O contato pode ser feito via internet, telefone e Whatsapp com um médico ou enfermeira

do trabalho.

“O Sindipostos-ES foi o primeiro de nossos parceiros a oferecer esse servico a seus associados. E uma garantia

a mais de tranquilidade para os trabalhadores”, completa Gil.

Principais medidas de prevencido contra o novo Coronavirus:

Manter distancia de pelo
menos 1,5m

Lavar as maos

constantemente com agua
e sabao ou alcool em gel

Quando sair, sempre usar
mascara

Nao toque olhos, nariz
e boca

SINDIPOSTOS
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Muita histéria para contar

Revendedores com mais de 40 anos no mercado falam um pouco de suas trajetorias

Manter um negocio préspero por mais de 40 anos € um desafio que esses dois associados do Sindipostos-ES

vencem a cada dia. Marcio Salgado comanda o Posto Carreteiro, em Pedro Canario, e Jones Dutra da Silva esta

a frente dos Postos Caicara | e Il, em Cachoeiro de Itapemirim.

Ambos viram muitas mudangas na revenda de combustiveis ao longo das décadas, como a informatizacao

e a abertura de mercado, acompanharam o surgimento do Sindipostos-ES, e contam um pouco de sua histoéria

nessa primeira edicdo da Revista da Revenda.

Marcio Salgado, proprietario do
Posto Carreteiro, em Pedro Ca-
nario, norte do Espirito Santo.

Como comecou a sua trajetéria
na revenda?

A minha trajetdria comeca em
1976, quando consegui fazer o
arredamento do entao posto Da-
rio Ferraz de Oliveira Sobrinho,
ao lado de Celso Euldlio de Oli-
veira. Logo ele passou a se cha-
mar Posto Carreteiro, em home-
nagem a grande quantidade de
carreteiros que circulam na re-
gido. Com muita luta, consegui-
mos quitar as dividas e comprar o
posto. Anos depois, seqgui como
unico proprietario.

SINDIPOSTOS

Nesse tempo, vimos o mu-
nicipio de Pedro Canario se de-
senvolver, participamos desse
processo, e temos muito orgulho
disso. Em 2020, o Posto Carre-
teiro completou 44 anos de exis-
téncia, mantendo o atendimento

hospitaleiro e de qualidade.

Qual a maior mudanga que viu
nesses anos?

A importancia muito grande na
mudanca da estrutura fisica da pista e
também a influéncia da moderniza-

¢ao na area de informatica no geral.

Qual a importancia de ter um
sindicato forte?
O nosso sindicato é forte. Tem

avancado sempre no que precisa
no imediato. Mas sempre ha como

avancar mais e melhor.

O que espera do momento pos-
pandemia?

Com certeza vender mais, por-
que cada um tem o seu momento
no tempo da vida. Sofremos muito
em 2017 — 2018 e 2019. Chegamos
ao fundo do poco. Noés vivemos esta
crise atual, antecipadamente em
2017 — 2018 e 2019, este periodo nos
deu muita experiéncia para enfrentar
0 momento atual.

Temos muito a agradecer a Deus
€ Nnossos clientes que nos deram e
continua dando sustentacao para es-

tarmos como estamos. (¢



Jones Dutra da Silva, proprieta-
rio dos Postos Caicara | e Caicara
I, no bairro Caicara, em Cachoei-
ro de Itapemirim.

Como comecou a sua trajetoria
na revenda?

Depois de concluir a Universi-
dade, trabalhei como empregado
alguns anos, mas como tinha inte-
resse de ter meu proprio negocio,
juntei um certo capital, e seguindo
a orientagdo de um amigo cujo pai
era proprietario de posto, me inte-
ressei e comprei meu primeiro pos-
to em Alegre, cidade que nasci, na-
quela época era o Regime Militar, e
0 6rgao que controlava era o CNP
(Conselho Nacional de Petroleo),
tinhamos horario fixo e ndo se po-
dia vender gasolina, diesel e etanol
nos fins de semana, somente lava-

gem de veiculos e troca de oleos

lubrificantes. As margens de lucro
eram fixadas pelo CNP, ou seja, pelo
governo. Para se abrir um posto ha-
via muita burocracia, praticamente
tinha-se que comprar um posto ja
existente e reforma-lo ou fazer a re-
locacao para um ponto melhor.

Qual a maior mudanga que viu
nesses anos?

No governo Collor houve aber-
tura do mercado, quando os pre-
¢os de venda ficaram livres, mas as
distribuidoras praticamente domi-
navam e nao se tinha condicdes de
ter variacao de precos. Depois foi
conseguido através da Fecombus-
tiveis e dos Sindicatos a nossa carta
de alforria, que sdo os postos Ban-
deira Branca.

Qual a importancia de ter um sin-
dicato forte?

'..,.
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Tinhamos um sindicato com
pouca atuacao, até que o Eval Ga-
lazi e outros companheiros tive-
ram a ideia de criar um Sindicato
atuante. Mas isso foi a nossa salva-
¢cao, pois sem um sindicato forte e
atuante estariamos em uma con-
dicao que seria bem inferior a que
temos hoje.

O que espera do momento
pos-pandemia?

Creio eu que, quem conseguir
superar esta crise, apos a pande-
mia, vais sair fortalecido. Tem muita
coisa em jogo, pois foram décadas
destes governos anteriores, onde
todos sabemos, houve muita cor-
rupcao e o pais esta lutando para
sair da crise e temos visto a grande
midia e varios politicos e pessoas
nao patriotas jogando contra, o
que é muito triste. (¢




FAZER 0S
COMBUSTIVEIS
CHEGAREM

A TODOS 0S
CANTOS E O

QUE TORNA O
REVENDEDOR
IMPRESCINDIVEL.

Conte com a gente!

SINDIPOSTOSES




